
PREDAJ 
efektívny

v modernom svete 

I N O V Á C I A  -  K R E A T I V I T A  -  I N Š P I R Á C I A

V  S Ú L A D E  S  N A J N O V Š Í M I  V Ý S K U M A M I  

N E U R O V E D Y  



VAŠA 
NAJVÄČŠIA 
KONKURENCIA 
JE MOZOG
1. Váš  vlastný mozog  
2. Mozog vášho zákazníka 

Spoznajte najnovš ie výskumy
neurovedy o fungovaní ľudského
mozgu v službách predajcov 



Ako sa rozhoduje 
ľudský 
mozog?

Pochopenie ako sa rozhoduje ľudský mozog 

prináša zvýšenie efektivity predaja

Najnovšie výskumy neurovedy a ich aplikácia v predajnej praxi 

Inovácie napredujú a predaj sa musí tiež 

vyvíjať a inovovať, tak aby reflektoval 

dnešný spôsob myslenia ľudí



90% 
rozhodnutí vychádza z 
nášho podvedomia a 
emócií, nie z logiky...



NAJNOVŠIE VÝSKUMY 
NEUROVEDY

zdôrazňujú fakt, že ľudský mozog sa rozhoduje 

najskôr podvedome a na základe emócií a až 

potom si svoje rozhodnutie logicky racionalizuje 

na základe faktov a dát

EVOLÚCIA MOZGU | MODERNÝ ČLOVEK 





centrum rozmýšľania, rozhodovania, 

logiky - vedomé reakcie, premyslené 

stratégie a cielené konanie 

amygdala: centrum prežitia - strach, emócie, 

inštinktívne konanie „ÚTOK ALEBO ÚTEK“, 

„flight or fight“ 

najstaršia, primitívna časť mozgu zodpovedná za 

automatické procesy - základné životné funkcie 

(dýchanie, činnosť srdca, trávenie...) 

MOZGOVÉ CENTRÁ A VÝZNAMNÉ FUNKCIE 





"Zvýšite svoje znalosti o behaviorálnych vplyvoch a
predsudkoch mozgu pri rozhodovaní, ktoré sú dôležité
v predajnom procese."



VYTVORTE LEPŠIE PODMIENKY PRE RIADENIE A REALIZÁCIU PREDAJA



eliminujete riziká, znižujete straty a neefektívnosti

P R I J Í M A T E  S P R Á V N E  
R O Z H O D N U T I A ,  V Y K O N Á V A T E  
Č I N N O S T I  S  P R I D A N O U  H O D N O T O U

zvyšujete vlastnú akceptáciu, podporujete spoluprácu a 

komunikáciu so zákazníkmi - to všetko s využívaním 

moderného know – how, vašich skúseností a najnovších 

výskumov neurovedy o fungovaní ľudského mozgu a správania 

ľudí v predajnom procese 

SVOJ PREDAJNÝ 
ČAS VYUŽÍVATE 
EFEKTÍVNE
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http://www.commpass.sk/
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